
＜新型コロナウイルス感染拡大に伴うセミナーの対応について>

・発熱や咳等、風邪の症状がある方や体調に不安のある方は、参加をご遠慮ください。・参加の際マスクの着脱は個人に判断を委ねますが、念のため、マスクの持参をお願いします。・会場の入口に消毒液を用意しますので、

会場へ入場の際は手指の消毒をお願いいたします。・今後の新型コロナウイルスの感染状況等の変化に応じて、開催方法の変更もしくは急遽開催を中止させていただく場合もあります。ご理解・ご協力をお願いいたします。

・営業職は選ばれし専門職である

・売込で売れない営業と、売り込まずに売れる
営業の違い

・潜在ニーズを引き出すためには、お客様の目を
過去と未来に向ける

・一気に顕在化させる必殺技の質問スキル

・引出しを多く作る習慣化が商談中に我が身を救う

・付加価値は３種類に分解できる！

～営業の基礎から極上スキルまで学ぶ～

営業担当者セミナー


