




北米Amazon 出品までのスキーム

Step1

Step2

Step3

事業説明会
個別相談会

 説明会運営
 制度参加事業者募集

 説明会参加
 相談会への参加
 サンプル品の提出

 説明会講師
 個別相談会実施
 保険手配準備
（同社が費用負担）

 制度運営フォロー

 進捗確認
 参加事業者へ
のアンケート等

 定期打ち合わせ参加
（含 商品開発等）

 各種書類の提出

 参加事業者への支援
 代行販売の実施
 FBデータの提供
 保険事故対応
 SNS等による広報
 売上の振込対応

 参加企業への
アンケート等の実施

 商品改良に向けた
施策検討・実施

 委員会等の開催
（必要に応じて）

 商品改良等
（GB社と協議）
 GB社との提携による
本格販売の検討

各地商工会議所 出品事業者 グローバルブランド社

 参加事業者への支援
 保険事故対応
（加入者様）
 商品採用に係る商談
（必要に応じて）

テスト
マーケティング

商品改良



社名 株式会社グローバルブランド

事業内容 オンライン × オフラインを融合した越境ビジネス
・ 海外卸、越境EC販売
・ 海外物流（独自物流システム）
・ 海外進出サポート

所在地 【本社】
愛知県名古屋市西区上名古屋3-25-28
第7猪村ビル3階
【米国拠点】
1602 W. Artesia Sq Unit D Gardena CA 90248 USA

9年以上

1200社超

100社超
名古屋本社

米国拠点

代表の山田氏が米国駐在中（日本食品拡販営業）、特に中小企業の海外進出において越境ECの必要性を感じ、2012年に従来の貿易商社機

能とECを活用した海外販路拡大を事業目的とする、(株)グローバルブランドを設立。

2013年:日本最速で海外アマゾン売上1億円を達成。 ※ペイオニア調べ

2017年:海外物流の課題解決を目的とし越境EC物流システムを開発。簡便性と物流費用削減を兼ね揃え、現在は1200社以上が活用。

2018年:東京海上日動火災保険＆各地方銀行と業務提携し地方創生に注力。

2019年:越境EC×米国営業の販路拡大サポートに注力。30社以上を販路拡大。

2020年:米国マーケティング事業開始。

2021年:地方創生に資する金融機関等の『特徴的な取組事例』大臣表彰受賞

米国マーケティング×越境EC販売のテストマーケティング事業を開始

Ama z o n公認
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株式会社グローバルブランドのご紹介


