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会社住所   

業  種 製造 ・ 建設 ・ 卸売 ・ 小売 ・ サービス ・ その他  

Ｔ Ｅ Ｌ   従業員数  人   

支払方法 銀行振込    ・    セミナー券  

 

◆◆ 開催日時 ◆◆ 

＜新型コロナウイルス感染拡大に伴うセミナーの対応について> 
・発熱や咳等、風邪の症状がある方や体調に不安のある方は、参加をご遠慮ください。・参加される場合は可能な限り、マスクの持参及び着用について、何卒ご理解・ご協力を
お願いいたします。・受講者同士の間隔を十分確保した座席配置といたします。・セミナー会場の入口に消毒液を用意しますので、会場へ入場の際は手指の消毒をお願いいたし
ます。・当日受付にて検温を行い、発熱がある場合は、入場をお断りする場合があります。・今後の新型コロナウイルスの感染状況等の変化に応じて、開催方法の変更又は、急
遽開催を中止させていただく場合もあります。ご理解・ご協力をお願いいたします。 

 

※ご記入頂いた情報は､商工会議所からの各種連絡･情報提供のために利用するほか､セミナー参加者の実態調査･分析のために利用することがあります。 

※令和２年に入会された方で期限切れのセミナー参加お試し券をお持ちの方または紛失された方はお問合せください。ご利用できるよう手配いたします。 

FAX：025-290-4421新潟商工会議所 経営相談課 行      ※会員・非会員のどちらかを○で囲んでください。※業種は〇で囲んでください。 

 １０／２０（水） 「販促アイデアをザクザク生み出す方法」セミナー受講申込書   ＊切り取らずにFAXしてください。 

【申込方法】 下記申込書に必要事項をご記入の上、FAX またはWeb サイトからお申込みください。 

●受講料は１０/１３（水）までに納入願います。受講票はお出ししませんのでご了承ください。 

●欠席する場合は１０/１９（火）までにご連絡ください。欠席の連絡がない場合は受講料を請求させていただきます。 

【振込先】 第四北越銀行 本店営業部 普通預金 No.5063446 口座名 新潟商工会議所 

●振込手数料はご負担願います。●銀行振込の場合は原則として領収書は発行いたしませんが、必要の場合はご連絡ください。 

【お問合せ】 新潟商工会議所 経営相談課 （石塚・土佐） TEL：025-290-4212 FAX：025-290-4421 

 

【主な講座内容】 

（１）定番アイデアでお客様は振り向かない 

（２）効果の高い販促アイデアの事例紹介 

（３）やってみたくなる体験が決め手  

◆販促アイデアを生み出す方法 

・思い込みを取り去れば面白いアイデアに辿り着く 

 【ワーク】思考テストを通して「思い込み」を炙り出す 

・ひらめく力を最大限に高める方法 

・アイデアに差をつけるものは観察から生まれる 

・発想法を使った販促アイデアの発案 

 【ワーク】連想を引き出す発想法の実践 

 【ワーク】視点を変える発想法の実践 

 【ワーク】情報を組み合せる発想法の実践 他 
受講料 会員：２，０００円 ／ 非会員：６，０００円 （１名・税込） 

定 員 ５０名 (定員になり次第締め切ります。) 

会 場 朱鷺メッセ３階 中会議室３０１ 
（新潟市中央区万代島６-１） 

 
※駐車場は有料となります。(駐車場のサービス券はありません。) 

 

令和３年 月 日（水）

※受講料は１０/１３（水）までに納入願います。 

◆◆ 開催日時 ◆◆ 

スタッフの生産性を上げる思考法を教える専門家。 

1976 年生、高知県出身、法政大学工学部卒。金融のシステムエンジニアとして論理的思考力（左脳思考）を磨いた後、ゲームディレク

ターとして創造的思考力（右脳思考）を磨き、両方の現場を最前線で経験。両極端な業界から掴んだリソースを融合し、『スタッフの生

産性向上、アイデア力強化』のノウハウ提供を行っている。2017 年より人材育成事業を立ち上げ、2018 年にエマージエンス・ジヤパ

ン合同会社を設立。現在までに企業研修、コンサルティング、個人向けセミナーなど、1000 人以上に行い成果を上げている。 

浜田 陽介 氏 エマージェンス・ジャパン合同会社 代表 講 師 紹 介 

同じような商品やサービスが溢れる今、お客様に選んでもらう為には販促活動が欠かせません。しかし現実は、販促方法も似通ったモノで

溢れ差別化が難しい状況にあります。この状況から抜け出すために必要なモノ、それはあなたの中に眠る創造力以外にありません。 

さらに販促にとって大切な事は、商品の良さを伝える事ではなく、関わり方をデザインする事です。これからの時代、ビラ配りや割引券を

付けても、お客様の興味は引けません。商品との関わり方をデザインし、自店だけの販促方法でお客様に足を運んで頂きましょう。 

主催：新潟商工会議所 【販売促進セミナー】 

（受付開始13：30）

WEB のお申込みは 

こちらから 

 

https://www.niigata-cci.net/formsys/public/form/378

